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特别说明：因产品功能和系统的升级，此文档里所展示的功能，适用于 2018 年 10 月 22 日及以后制作上

线的商城型小程序产品，在此之前制作上线的小程序可能存在某些功能没有。 

一、砍价——拉新工具 

作用：可设置低价砍价商品，吸引用户主动转发邀请好友关注小程序，可通过设置砍价低价购买或 0 元砍

价等活动项目，用最低的成本获取最大宣传、拉新效益，适合于新品上市、新店开业等需要短期内获得大

量传播的场景。 

1、发布砍价活动：市场营销-砍价-添加活动 

后台添加砍价活动（活动名称、起止时间、助力限制【需要多少人参与砍价才能到达底价】、成功人数

【虚拟数量展示用】），添加参与活动的商品（来源于出售的商品，需提前在商品管理里发布），设置底

价（不能高于商品市场价），库存（本次活动限砍几件）。 

砍价活动未开始：可以编辑、删除；进行中：不能操作，只能查看；已结束：可以查看、可以删除 

 

2、发起砍价：进入小程序-选择砍价活动-点击参与-分享好友助力-砍价成功，底价购买 
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在砍价活动有效期内，每个用户只能对本次活动的单件商品发起一次砍价。如果用户已创建过砍价，可以

查看本次砍价详情：已砍多少，帮砍记录，可分享出去；砍价成功，则可用底价购买商品。同一个砍价每

个用户只能砍一次，每个用户每天只能砍价三次（含自己的）。 

 

 

3、砍价跟进：市场营销-砍价-活动列表-砍价记录 

进入砍价活动列表 发起砍价活动 分享砍价活动 

好友收到砍价分享 好友帮砍价 好友自动发起砍价 
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二、二级分销——拓展销售渠道，增加用户黏性 

作用：二级分销，即 A 拓展 B，B 拓展 C，如果 C 购买了商品，则 A 和 B 都能获得佣金。 

通过二级分销，一是可以拓展企业的销售渠道，让人人成为企业的业务员；二是用户都是分销商，分享则

有机会获得佣金，这样可以增加用户关注及使用小程序的频次，增加用户黏性。 

1、分销商申请机制设置：基础设置-系统设置-分销商审核 

后台开关“是否需要审核成为分销商”，如果开启会员可一键申请成为分销商（须经后台审核通过才能享

受分销商权利）；反之则注册会员时同时也是分销商(前提：必须授权绑定昵称、头像、手机号)，后台可

以冻结（只解除分销功能，不影响原先会员功能）。 
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2、用户消费返佣比例设置 

可以设置 1%-10%的不同比例，举例：如果 A 拓展 B，B 拓展 C，A 和 B 都是初级分销商（2%返利），

如果 C 购买了商品 100 元，则 A 和 B 各能获得 2 元返利。 

 

3、成为分销商 

如果是不需要审核即可成为分销商，则用户登录时系统会提示授权手机号，授权后即可成为分销商； 

如果需要审核，则在授权手机号后等待审核即可（见下图）。 

 进入会员中心 选择分销赚钱，授权 等待审核 
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4、分享推广 

分销商可以销售所有商品，分销商可生成自己的推广码（海报带小程序码），可在“会员中心-我的推广

码”生成店铺推广码，也可在“商品详情-分享给好友-制作分享海报”生成商品专属推广码，可将推广码

发到朋友圈或微信好友及群。 

扫码进入的用户归属此分销商，以后此用户消费金额均优先计入此分销商。 

特殊说明：用户扫分销商推广码的几种情况： 

（1）如果原先属于平台（用户已是平台会员），则不改变归属； 

（2）如果用户已有分销商，则不改变归属； 

（3）新用户，如果分销商状态正常，则该用户归属当前分销商；否则归属平台； 

（4）用户不能互为分销商，如 A 是 B 的分销商，则 B 不能再成为 A 的分销商。 
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5、佣金提现——只能线下返现，后台记录 

①用户申请提现：会员中心-分销赚钱-申请提现 

生成图片，保存到手机 转发至朋友圈、好友及群 进入商品详情，选择分享 

生成图片，保存到手机 转发至朋友圈、好友及群 进入会员中心，选择“我

的推广码” 
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②提现审核：管理员后台处理，线下交易，交易完成后手动修改此提现申请状态——已完成。 

 

 

 


